
SO GREIFT ES INEINANDER

DAS PROFIL MACHT DEN UNTERSCHIED mampap.

Erst beschreiben wir mit euch, wer ihr seid. Dann sucht Morrow danach. Und jede Entscheidung fließt zurück ins Profil.

01 PROFIL · BERATUNG 02 · WERKZEUG 03 BEI EUCH IM BETRIEB

schärft Profil und Bewertung

BERATUNG (MAMPAP.) WERKZEUG (MORROW) BEI EUCH mampap.agency · hallo@mampap.agency

Unternehmensprofil
Was ihr könnt, was ihr nicht mehr wollt, wie weit ihr fahrt

Gespräche
Inhaber, Team, Kunden: in euren eigenen Worten

Belege
Referenzen, gewonnene und verlorene Aufträge

02 Bewertung
Jeder Auftrag 0–3 gegen euer Profil, mit Begründung

01 Posteingang
Neue Ausschreibungen,
jeden Morgen

03 Vorausschau
Was nächstes Jahr
ausgeschrieben wird

05 Identität
Was ihr nehmt und was ihr ablehnt, ergibt euer Bild. Das
Wissen bleibt im Betrieb

Tagesmail
Die Treffer des Tages, mit Begründung

Ihr entscheidet
Sichten, auswählen, absagen

04 Bewerben
Unterlagen fertig, Checkliste dabei

Angebot und Zuschlag
Neuer Umsatz aus öffentlichen Aufträgen


