Mnnlunw SO0 GREIFT ES INEINANDER

DAS PROFIL MAGHT DEN UNTERSGHIED

Erst beschreiben wir mit euch, wer ihr seid. Dann sucht Morrow danach. Und jede Entscheidung flieBt zurlck ins Profil.
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jeden Morgen ausgeschrieben wird
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Referenzen, gewonnene und verlorene Auftrage
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Was ihr nehmt und was ihr ablehnt, ergibt euer Bild. Das
Wissen bleibt im Betrieb
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mampap.

03 BEI EUCH IM BETRIEB

Tagesmail

Die Treffer des Tages, mit Begriindung
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lhr entscheidet

Sichten, auswahlen, absagen

Angebot und Zuschlag

Neuer Umsatz aus offentlichen Auftragen
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